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¢Quée es Losino?

Agrotecnologia para el agricultor mediano de secano
castellano, pensada para el
agricultor que lo necesita.




El problema
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54 anos. 280 ha de cereal en Burgos. Decide
a 0jo, se ahoga en papeleo, la tecnologia no
es para él.
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Decisiones sin datos

Siembra, abona, trata y vende por
costumbre o intuicion. Sin un solo dato
detras de cada decision que mueve miles
de euros.
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100 horas al ano en

burocracia

La PAC, el cuaderno de campo, registros
fitosanitarios... Un papeleo infinito que
consume un tiempo vital que deberia
dedicarse a la tierra.

Tecnologia pensada
para grandes

La oferta actual es excesivamente cara,
compleja y esta poco adaptada a
explotaciones medias (200-300
hectareas).

62 anos, edad media

El relevo generacional no llega y la

proxima década pinta vacia. Si no entra
tecnologia accesible ya, el problema se
hereda.




L.a solucion: Losino

Una plataforma agtech para el agricultor pequeno y mediano del norte de
Espana. Convierte [os datos del campo en decisiones 1itiles.

Paga poco Recibe mucho Sin complicarse

Drones, sensores, inteligencia artificial integrados en un unico servicio por suscripcion. Pensada para quien no tiene tiempo de
aprender programas nuevos ni dinero para pagar consultorias.

Sencilla Colectiva

De aqui

Por debajo, tecnologia compleja. Por Variosagricultoresde la zona comparten Disefiadaen Burgos para el cereal

castellano. No es una herramienta de
Silicon Valley adaptada: es del campo.

arriba, hablar con Mirlo igual que se infraestructura y aprendizajes. Cuantos
habla por WhatsApp mas vecinos, mas barato y mejor
decide.




¢Como funciona?

Recoge —> - Procesa —> Decide

Drones Inteligencia Magquinaria
Vuelan tu parcela. Mercado maduro, Cﬂlecti\?ﬂ, Tractor, sembradora, cosechadora,
normativa AESA clara. Cada Mirlo aprende con todos los riego conectado.
demas de la red.
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Fuentes externas Memoria El agricultor
AEMET, lonjas v normatva PAC en Todo lo que pasa en tu explotacion Recibe respuestas via app o web. Habla
tempo real. queda guardado. con Mirlo.

LOSINO - Plan de marketing



I El equipo humano

Lo que hace a Losino ser Losino
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Comercial Técnicos Administracion Desarrollo
La voz huumana de Losino. Manos en la tierra. Cuentas, PAC y papeles. El mido de Mirlo.
Te visita, te conoce y te explica como Instalan, calibran y arreglan drones, Llevan facturas, ayudas y tramites que el Programan a Mirlo y mantienen la

Mirlo encaja en tu explotacion. sensores y maguinaria conectada. agricultor no quiere pisar. plataforma viva cada dia.



Investigacion de mercado

Fuentes Primarias

o1 Encuesta

9 agricultores - 55 preguntas
7 bloques - WhatsApp

—

92 Entrevista

Agricultor de Villacienzo
+60 afios - 300 ha

/

Fuentes Secundarias

s MAPA + INE

Datos oficiales del sector
Censo agrario - Anuario estadistica
agraria

o5 ASAJA Castilla y
LeOn

Informes anuales del campo
Coyuntura del cereal + brecha
digital

93 Feria de Lerma

Tecnologia en vivo
+ conversacion con Aereobur

/

LOSINO - Plan de marketing

6 PEPAC + Eurostat

Marco europeo y fondos PAC
Comparativa Espana vs UE




La encuesta

7/ 9 7/ 9

interesados, interesados,
necesitan saber mas necesitan saber mas

han renunciado
a una ayuda

3/9 100 h/afo

han tenido sanciones
o pérdida econdmica

usan WhatsApp
a diario

media dedicada
a burocracia

Nueve agricultores de Burgos. 55 preguntas en siete blogues. Cerca de 500 respuestas.

Nadie rechaza la tecnologia. Lo que falta es que les llegue de la manera adecuada.

LOSINO - Plan de marketing



La entrevista

Agricultor - 300ha en solitario - Burgos -

Maguinaria completa - +30 afos de experiencia

Perfil que encaja al 100 % con el publico
objetivo de Losino. La entrevista siguid un
guion abierto con siete bloques tematicos:
tecnologia, burocracia, toma de decisiones,

precio, canales de informacion,

sucesion y concepto Losino.

La idea no le disgusto, pero tampoco le
encanto. Le parece caro y

no acaba de ver que funcione de
verdad en parcelas como las suyas.

Respuesta tipica del perfil: interés con

freno.

LOSINO - Plan de marketing

BARRERA TECNOLOGICA

«Tengo GPS en el tractor
pero solo para lineas rectas.
El resto del programa no lo
he tocado porque nunca he
visto motivo suficiente para
ponerme a aprenderlo.»



L.a Feria de Lerma

Ultimas novedades:

Maquinaria automatizada

Sistemas de analisis de tierra
Sensores de campo nueva generacion
Equipos casi autbnomos

Conversacion con el fundador de Aereobur:

Cada vez se ven mas drones en las explotaciones de la zona.
Ya no es cosa de dos o tres curiosos, campana tras
campana la tendencia se va notando mas. La tecnologia
esta entrando.

LOSINO - Plan de marketing
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Feria de Lerma - maquinaria
automatizada, mads agricultores
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Encuesta - 6/9 entre 50 y 100 h/afio - todos pagan a

gestores - 3/9 con sanciones por errores administrativos

d
La tecnologia ya esta entrando

en el campo. El hueco es ahora,
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La investigacion no genera

ninguno
- primera reaccion de
¥

construye con un vecino que

va lo usa.

interesados,
TSNS AT, KL BT

7/9
- Entrevista

precaucion, no de cierre

Simplemente no le ha llegado
Encuesta - boca a boca 7/9 - ASAJA y agricultor

Nadie rechaza la tecnologia.
como tiene que llegar.

- modelo colectivo como punto de giro

La confianza no se

Encuesta
rechaza
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Fuentes secundarias [

En el mundo no esta pasando lo mismo... - x\
1. 500M€ S7%
. : De esainversion va a explotaciones de mas de Y ;'1,
Crecimiento anual del mercado AgTech mundial Destinados en Espafia 1.000 ha o
-
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62 anos

Edad media del agricultor espanol
solo 7% por debajo de 40 afios

De cultivo en Castilla y Ledn sin una plataforma

Del trigo nacional sale de Castilla y Ledn diseriada para eselpertil

La ola de digitalizacién estd pasanflofPor encima.



I El nombre

Raza autoctona de caballos de Castilla, resistente y
versatil, ligada a la tierra y al campo.




| Logotipo

Dos marcas convivientes. Losino identifica a la empresa; Mirlo identifica al producto tecnoldgico, la inteligencia artificial que conversa con el agricultor. Ambos se
reproducen siempre como unidad visual: wordmark mas isologo

LOGOTIPO PRINCIPAL

Losino

LOGOTIPOS DE MIRLO

Mirlow

Maps

Mantenimiento Data

Principal Labs

LOGOTIPOS DE PRODUCTOS




I Por qué nos vemos asi

La imagen de marca responde a un cliente concreto y a una competencia muy genérica.

Tipografia humanistica
Crema
Fondo principal Calidez visual frente a sans-serif corporativo. Lee como una nota, no como un sistema.

HFAEFES

Azul marino

Cetaur

Logotipo y titulares. Romana renacentista, raiz y permanencia.

Peach
Acento de marca

#EB80O50

Mukta Vaani

Verde salvia

Secundario Voz del agricultor. Humanista, calida, muy legible.
#7A8C5C
Marrén calido Consolas - 1.000 €/ha
#948156 Apoyo Datos y cifras. Monoespaciada, lenguaje técnico.

LOSINO - Plan de marketing



I Como habla y se representa

LA VOZ

Como un vecino que sabe del tema.

Cercano Claro

Respetuoso Util

LA IMAGEN

Cuatro reglas no negociables.

Terracota como hilo de reconocimiento.
Un mensaje por pieza. La marca cierra abajo.

Georgia bold en titulares, Calibri en cuerpo.

Fotografia documental. Sin clichés.

No hay problema

Servicio exprés incluido en el Plan Pro
60 €/ha/afo




€

Las seis modalidades

Cada modulo cubre una parte del trabajo. Juntos, cubren todo

Alre
Vuelos de drones sobre tus parcelas.
Imagenes precisas sin que tengas que

coordinar nada.

Maps
Mapas de tu explotacion siempre
actualizados, con |las zonas a vigilar

marcadas.

el ano.

Data
Histérico de tu finca: rendimientos,
gastos, indices de vegetacion. Todo er

un sitio.

Labs
Analisis de suelo y foliar. Saber gue le
falta a tu tierra antes de gastar er

abonos.

Alerts

Avisos en tiempo real cuando algo

cambia: heladas, plagas, humedad del

suelo.

Mantemmiento
Estado de tu maquinaria y alertas de
revision. Que no te pille una averia en

plena cosecha.

https://losino.netlify.app/


https://losino.netlify.app/
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MANTENIM.
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Buenas, Javier.

PARA TI,

So_licit;lr Alercas

£S5 Poinios B Romhoios B Nouwmmimme

Hoy 1 Esta semana

AQUINA

HOT INIEA ESTO

Tractor John Deere ¢

a3 te pide agua

a franja norte de La Cabanuela lleva 9 dias
bin lluvia y el suelo esta al 18%.

DUE LE PASA?

Parcela 3

L Calimvrislo anfinda

‘ Buenas, Javier.

AT Programar rit Detalle
La 3 esta pidiendo agua hoy. prmeTe

Ruidos raros

Buenas, Javier. He pasado la
noche con los datos de la 3. La
lleva nueve dias sin
gota de agua y se esta secando
antes de tiempo.

A Lown fusie 15%

HOY MIRA ESTO ESCRIBELO A MIRLO ‘cntana [)21['“ rratar l;l I'l)‘\'il

n La Pradera tienes humedad y
emperatura ideales manana por la tarde.

Al arrancar suena bien al p
pocos segundos pega un t
la segunda vez esta sema

B &9

TUE MEARAMIEKTAS

8 O

Parcela 3 .
- SN Apuntar tarea Detalle

IEMPO

BICACION

zona norte

Jega rormenta el sabado
£

Nave principal NEMET da 22 mm entre el sabado por la

oche y el lunes. Adelanta la siembra del

Lovite Maps Loahm Track Lealne Moriani_
poreaios cundgro A

TUS HERRAMIENTAS

Ver pronéstico Detalle

Maps i osino Mantenim. TEME OF PELCIAS

| P TP L sy
uevo ecoregimen Pgq

HUMEDAD DEL SUELO

Acoivio mo

Por tus dos parcelas de leguminosas entras
lirectamente — unos 1.840 € al afo.

TIEMPO EN Enviar solicitud

LERMA

umbral 25%

hoy hoy

Canlonticy

¢Te programo un riego suave
manana al amanecer, solo en la
Zona norte?

Si, pero solo |a franja de arriba.
Lo demas aguanta.

Parela de gjristes Var fics

Eryuncioo 1005

&
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Competencia

Cobertura Modelo Cerca del cliente
Auravant / xFarm Plataforma Individual Media
Climate FieldView Fase concreta Individual Baja
John Deere / Trimble Maquinaria Individual Baja
Aereobur Servicio puntual Individual Alta

LOSINO

Ciclo completo

Colectivo

Nadie cubre el ciclo completo en modelo colectivo y cerca del cliente.

LOSINO - Plan de marketing

Ultimas actividades
CO secha 29/09/2025

£ Maiz L& 30703
29/09/2025
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Estrategia - Producto y Precio

El agricultor no compra drones ni instala sensores. Contrata el servicio y recibe respuestas directas sobre que hacer, cuando y donde. Modelo compartido: la infraestructura se

reparte entre los agricultores de la zona, y cuantos mas vecinos haya, mejor decide el sistema y mas barato sale para cada uno.

PLAN 01 PLAN 03
Basico Pro
J ha - ano / ha - afio

Para empezar a decidir con datos sin cambiar nada de lo que Lo del Basico, mas datos del campo en iempo real. Mirlo Para que Losino no solo recomiende, sino que actie
ya hay. trabaja al minuto. directamente en el campo.

Analisis por satélite (Sentinel) * Todo lo del Basico Todo lo del Estandar

Alertas automaticas + AEMET * Drones de vigilancia y analisis Dron autdnomao de aplicacidn variable

Cuaderno de campo digital * Sensores de suelo y maquinaria Optimizacion de rutas de maquinaria

Gestion PAC y fitosanitarios * Mapas de rendimiento Conexion con cosechadoras de terceros

Recomendacion de compras * Histarico de ciclos y lonjas Mantenimiento prioritario

Mismo precio por hectarea sin tramos ni descuentos por volumen. Cada uno elige segiin como trabaja, no segiun cuanto tiene.



<Como funciona el precio?
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La economia de una hectarea El modelo en dos fases

Rendimiento medio 5.000 kg f ha FASE 01 - ANO 1
Gratis. El dato vende el producto, no el comercial.

Precio en lonja (trigo) ~ 200 € f i El primer ano completo no tiene coste. Losino accede a los datos del agricultor, genera un historial real y
al cierre de la campaiia se ve, numero a numero, lo que aportd.

Ingreso por hectarea 1.000 €
.'I .. !I -.“'“. .'.'. L= = . !I .l':-- o2 .'I..."'-. A .'I ) .'-'. |r. A .1"- .JI ..'.'.
- Coste de produccién 1.035 € Cuota anual ligada al beneficio neto.
+ Ayudas PAC = 300 € 50 % 50 %

Margen real / ha

VARIABLE

% sobre el beneficio neto de la campaiia en curso.

Cubre costes operativos. Calculado sobre el ano

d MUEror.

[ S1 al agricultor le va bien, Losino cobra mas. Si la campaina es mala, Losino cobra menos pero nunca pierde. Incentivos alineados. ]

LOSINO - Plan de marketing



Estrategia, Distribucion y Comunicacion

Distribucion Comunicacion

Venta directa, sin intermediarios. Aparecer donde el agricultor ya mira.

01 - FERIAS EL NUCLEO
Boca a boca

Ferias agricolas de la zona

Salamagq, Lerma, Valladolid y las provinciales. Fuera FIMA. En el campo la confianza entre vecinos pesa mas que cualquier anuncio.

02 - ASOCIACIONES MEDIOS Y PRENSA

ASAJA - COAG - UPA . cooperativas Donde ya estan escuchando

Credibilidad y acceso. Un convenio = decenas de clientes. Surcos (TV CyL), Agronews, La Voz del Campo, YouTube agricola. Orgéanico, no publicidad.
03 - WIEB PROPIA TRABAJO DE CAMPO

Prescripcion y losino.es Comarca por comarca

El cliente trae al siguiente. Contratacion directa sin tramites. Visitas a los referentes locales. Folletos sencillos en mano.

I

frsayi s [osinoy |
Eres agricultor/a o prestas servicio 1(
algricu!as? Entonces {ESTO TE INTERESA!! Precision enlaagricultura |
Drones para Agricultura de Precision

Expo AgroTech - Feria de Lerma

Stand propio con Mirlo analizando una parcela real de la comarca en

directo. Sin folleto técnico: el agricultor pregunta, Mirlo responde.




Losino?

No vendemos tecnologia. Vendemos decisiones.

Lucas L6épez Grisalena - CIFP Juan de Colonia + Burgos - 2026
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